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• K akci budou následující marketingové aktivity:
– direct mailing (DM)
– direct e-mailing (eDM)
– inzerce v tištěných mediích
– bannerová kampaň
– webové stránky věnované promo akci
– telemarketing (TM) -> generování příležitostí, které

se objeví v partnerské části Autodesk Clubu (LMS)
– Partnerem akce je HP
– aktivity dealerů – semináře, veletrhy, DM, eDM ......

Marketingové aktivityMarketingové aktivity



4

DM, eDMDM, eDM

• 4 verze – AEC, MCAD, GSP a 
společný

– Vychází ze segmentace
v Autodeskové DB

• eDM bude odcházet 19.8. a 9.9.
(2 stejné emaily)

• DM – bude odcházet 1.týden v září
• Spolu s HP
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DM, eDMDM, eDM
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DatabázeDatabáze

• Odchází na registrovanou DB LT 2006-2009
• TOP zákazníci z DM, eDM, TM vyloučeni

– budou v 1. várce v LMS spolu s kontakty definovanými 
dealerem (viz dále)

• Dealer má možnost definovat zákazníky, na které nemá
DM, eDM, TM jít

– Poslat v Excelu ve formátu Firma, Město, Jméno a Příjmení
– Poslat na email kacha@techdata.cz
– Termín do 25.7.!!
– Budou v LMS v první várce „VAR kontakty“
– Poskytneme materiály pro vlastní DM a eDM
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TelemarketingTelemarketing

• 1. kolo od 8.9.
• Další 2 kola vždy po týdnu
• Pozitivní leady zveřejňovány na LMS
• Po 14 dnech po TM a zveřejnění v LMS 

ověřovací email, zda byl zákazník kontaktován
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Partnerská část Autodesk Clubu (LMS)Partnerská část Autodesk Clubu (LMS)

• Pro správu leadů a pro kontrolu aktivit
• 4 sekce v rámci TM na LT promo

– VAR kontakty
• Zpracovat do 31.8.

– 1. a 2. kolo TM (autorizované kontakty)
• Zpracovávat do 14 dní po uveřejnění na LMS

– 3. kolo TM (neautorizované kontakty)
• Pro aktivní dealery, děleno náhodně

– Kontakty z webu
• Pokud nebudou zpracované „VAR kontakty“ a kontakty z 

1. a 2. fáze, nebudou autorizovanému dealerovi dány 
žádné nové kontakty z neautorizovaných prodejů.

• Administrátor u dealera?
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Inzerce a bannerová kampaňInzerce a bannerová kampaň

• Inzerce dle segmentu (zaměření časopisu),
4 varianty (AEC, MCAD, GSP, společný)

• Spolu s HP
• Na vyžádání k dispozici pro dealera
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Draft media planuDraft media planu
Název titulu termín vydání formát segment

Architekt 6.9.2008 1/2V AEC
ASB 12.9.2008 1/3V AEC
Projekt 8.9.2008 1/3V AEC
Stavebnictví 8.9.2008 1/3V AEC
ERA21 9.9.2008 1/2V AEC
Stavba 4.9.2008 1/3V AEC
Stavitel 18.9.2008 1/3V AEC
Stavebnictví a interiér 15.9.2008 1/2V AEC
ASB 23.9.2008 1/3V AEC
Arch 28.8.2008 1/2V AEC
CIO září 1/1 AEC
IT Systems 5.9.2008 1/3V ALL
Business World 29.8.2008 1/3V ALL
Business World 26.9.2008 1/3V ALL
Computer 15,16 7.8.2008 1/3 3x v čísle !!! ALL
Computer 17 11.9.2008 1/3 3x v čísle !!! ALL
Computer 18 25.9.2008 1/3 3x v čísle !!! ALL
Computer Design 3 12.9.2008 1/3 3x v čísle !!! ALL
Banner kampaň na www.zive.cz, www.c35, 37 a 39 týden ALL
GeoBusiness 31.8.2008 1/3V GSP
Sovak 20.8.2008 1/2V GSP
Obec a finance 19.9.2008 1/3V GSP
Uhlí, rudy, geologický průzkum 3.9.2008 1/2V GSP
Urbanismus a územní rozvoj září 1/1 GSP
Zeměměřič 30.7.2008 1/4V GSP
Technika a trh 2.9.2008 1/3V MSD
Technik 9.9.2008 1/3V MSD
Strojárstvo/Strojírenství září 1/3V MSD
MM Průmyslové Spektrum 3.9.2008 1/3V MSD
Technický týdeník 2.9.2008 1/3V MSD
Technický týdeník 9.9.2008 1/3V MSD
Technický týdeník 15.9.2008 1/3V MSD
Technický týdeník 30.9.2008 1/3V MSD
Revue Priemyslu 28.8.2008 1/3V MSD
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Aktivity dealeraAktivity dealera

• LT crossgrade promo je stěžejní akce na Q3!
• Další aktivity dealera doplňují centrální kampaň:

– Semináře, veletrhy, DM, eDM,.....



12

DalšíDalší

• Spolupráce s HP – viz další prezentace
• Webový portál ke kampani
• Další materiály k dispozici – Autodesk katalog, 

AEC flash .....
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ZávěrZávěr

• LT crossgrade kampaň je stěžejní promo a marketingové
aktivity na Q3

• Termíny:
– 25.7. .... Zákazníci, kteří mají být z kampaně vyloučeni
– 31.8. .... Jejich zpracování v LMS spolu s TOP zákazníky
– 1. týden v září DM, eDM 19.8. a 9.9.
– Telemarketing od 8.9.

• Nutno aktivně pracovat s LMS
• Věříme v úspěch
• Dotazy??
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